" ACADEMY

Was hat Verkaufen mit FuZball zu tun?
Richtig, beides wird nur dann zum Erfolg fuhren,
wenn man kontinuierlich und hart trainiert — Im
Team macht es sogar viel mehr Spal3!

by Selmir Suljbancvic
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Verkdaufer nur dann ihre
nn Sie im Daily Business
em Kunden telefonieren oder
n haben. Im Sport, unabhangig

jedoch genau gegenteiliges
nicht am Gegner sondern hat
bstanden Trainingseinheiten,
h / Trainer an der Seite ist und
rhalten analysiert und
ahmen an die Hand gibt. Nur
ich die Fahigkeiten verbessert
nt eingesetzt.

by Selmir Suljkansvic




HERZLICH WILLKOMEN IN DER SALES ACADEMY

Die Sales Academy ist eine der wirkungsvollsten Vertriebsakademien im deutsch-
sprachigen Raum.

Selmir hat als Verkaufsleiter uber 44 Vertriebsteams aufgebaut und in Uber einem
Jahrzehnt mehr als 247 Millionen Euro Umsatz verantwortet. Im Rahmen dieser
Zeit ist er, wie niemand sonst, nah am Vertrieb und mit verantwortlich gewesen,
die Verkaufer mit den besten Vertriebsstrategien- und Methoden zu empowern.

SEINE VERKAUFER SIND MIT DEN TECHNIKEN BRUTTOEINKOMMENSMILLIONARE
GEWORDEN!

Das Wissen, was in der Sales Academy by Selmir Suljkanovic vermittelt wird,/ist
Branchen- und Vertriebskanalunabhangig zu sehen. Egal, ob du im Auf3endienst
tatig bist oder die Akquise per Telefon betreibst. Die Techniken und Methoden
sind praxiserprobt und funktionieren bereits nachweifilich in uber 32 verschieden
Branchen.






m Telefon oder Vorort, Tickets im 6-stelligen
im 6-stelligen Bereich!
d Vorwanden schreien, weil du mit Champions-

anche / Situation anpassen musst. Im Zuge des Coachin
perfekt sein.






GEDACHT?

e, die glauben, sie seien schon gut genug und
mehr dazu lernen kdnnen

Personen die glauben, alles besser zu wissen

ur diejenigen die glauben, sie wurden sich durch ein
3-Monatstraining zu einer Vertriebsrakete entwickeln
e Fur alle die glauben, dass Vertrieb etwas mit
rumschreien, anbriillen oder ,Hokus Pokus® zu tun hat
Meine Verkaufsmethoden stehen fiir Seriositat und
hochpresige Abschliisse



TRAININGSTAGE

by Selmir Suljkancvic



Montag = Q&A -> Explizite Einwande und Vorwande, Mindset, Kundentypus, Rhetorik, Storytelling,
Fragetechniken, Gesprachsfuhrung, Einstieg, Richtiges Zu- und Hinhéren

Mittwoch = Leitfadenerstellung- und Optimierung (Du/Sie Formulierung, Negationen,
Vorteilsargumentation, Merkmale, SVPNP-Systematik)

Freitag = Rollenspiele -> Practise makes Perfect -> Hier trainierst du anhand realistischer
Verkaufsgesprache in einem absolut geschitzten Raum mit deinen Coaches!
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ZUGRIFF AUF AUFZEICHNUNGEN DER JEWEILIGEN TAGE,
SODASS DU IMMER DEN MAXIMALEN MEHRWERT ERHALTST

VORLAGEN, DIE IMMER GRIFFBEREIT SIND (LEITFADEN, EIN- UND
VORWANDBEHANDLUNG, FRAGETECHNIKEN, SYSTEMATISIERTE PROZESSE)

3X DIE WOCHE PRAXISTRAINING

1ONLINE KURS IM WERT VON 599,00€ -> VERTRIEBSRHETORIK MASTERCLASS

3X JAHRLICH LIVE VORORT TRAINING INKL. KAMERACOACHING IN EINER
PREMIUM LOCATION, MIT DER GESAMTEN SALES ACADEMY COMMUNITY

EXKLUSIVE WHATSAPP GRUPPE, FUR HOCHWERTIGEN AUSTAUSCH UNTEREINANDER

€ zu 10.000€ € zu 12x1.000€

per SEPA-Lastschrift

einmalig per Rechnung







